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SPOJRZENIE WSTECZ

OD PIESCIAKA DO
NAJOSTRZEJSZEGO
OSTRZA NA SWIECIE

Juz ludzie epoki kamienia potrafili
wytwarza¢ narzedzia tngce. Odkryli, ze
z bardzo twardego krzemienia — gdy
sie go roztupie — mozna uzyska¢ ostra
i wytrzymata krawedz tnaca, czyli tzw.
piesciak. Tak narodzito sie pierwsze
narzedzie wielofunkcyjne. Czesto stuzyto
ono jako néz, grot witdczni lub siekiera.
W naszej wspbtczesnej, przemystowej
rzeczywistosci wymagania  stawiane
narzedziom tngcym oraz obszary ich
zastosowan znaczaco sie poszerzyty. Lud-
zie epoki kamienia dysponowali jedynie
ograniczonymi zasobami do wytwarzania
swoich narzedzi. Dzi$§ produkcja ostrza
dla kazdej branzy i kazdego zastosowa-
nia jest procesem indywidu-

alnym i ztozonym.

Ostatecznie to wspotdziatanie réznych
parametréw technologicznych (np. dobor
materiatu, powtoka, geometria szlifu) de-
cyduje o tym, czy ostrze w praktyce za-
pewni oczekiwany efekt. Jako odnoszacy
sukcesy producent ostrzy przemystowych
firma LUTZ od ponad 100 lat zajmuje sie
tym zagadnieniem, budujac w ten sposob
bezcenny zasob wiedzy i doswiadczenia.
Jednak sama wiedza oraz techniczne
mozliwosci — na przyktad w zakresie
wytwarzania ,najostrzejszego ostrza na
Swiecie”, takiego jak ostrze mikrotomo-
we — to tylko potowa prawdy. Potrzeb-
ni sg takze ludzie, ktorzy przekaza te
wiedze klientom. Grupa LUTZ dysponu-
je obecnie na catym s$wiecie czterema
wtasnymi centrami sprzedazy z lokalnymi
zespotami doradczymi oraz siecig part-
neréow w wielu krajach na catym globie.
Bedziemy nadal rozwija¢ nasze segmenty
rynkowe, dlatego nieustannie poszukuje-
my nowych, miedzynarodowych partne-
réw handlowych, ktérzy bedg promowac
marke LUTZ BLADES i nasze ostrza na
catym Swiecie.
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INSIDE EDITORIAL

Drodzy Czytelnicy,

od jesieni 2023 roku jestem
czescig zespotu LUTZ i odpo-
wiadam za obszar marketin-
gu i komunikacji. Jako byty
,Cztowiek z agencji” miatem
w swojej karierze zawodowej
wiele okazji, by dobrze poznaé
przedsiebiorstwa przemystowe
z sektora MSP - jednak LUTZ
jest wyjatkowy! Wyjgtkowo dyna-
miczny, wyjgtkowo doktadny,
wyjatkowo przyjazny klientom,
wyjatkowo rozsadny i tak dalej,
i tak dalej. Niezaleznie od tego,
czy chodzi o innowacje, szko-
lenia czy internacjonalizacje
- LUTZ jest przygotowany na
przysztos¢. Jestem bardzo dum-
ny z tego, ze moge wspottworzyc¢
te rozwijajagcg sie historie.

Zycze przyjemnej lektury.
Frank Henkel
Kierownik ds. marketingu

WHX Miami

17-19 czerwca 2026 1.
Miami, USA




inside LUTZ BLADES

GRUPA LUTZ

OD SZLIFIERNI USLtUGOWEJ DO
GLOBALNEGO GRACZA

Solingen, Niemcy 9@ Nysa, Polska

=
vV Charleston, USA

Przy blizszym spojrzeniu na producenta
ostrzy LUTZ mozna dostrzec wiele ele-
mentdéw, ktére stanowig solidng podstawe
dzisiejszego sukcesu oraz dtugofalowej
filozofii wzrostu firmy. Z jednej strony
przedsiebiorstwo rodzinne juz w latach
50. swiadomie wyruszyto w droge, aby
konsekwentnie zdobywac liczne rynki
poza Niemcami i stopniowo budowaé
swojg miedzynarodowg pozycje. Wie-
loletnie, przekazywane z pokolenia
na pokolenie relacje biznesowe z Kli-
entami i partnerami na catym Swiecie
sg do dzi$ wyraznym $wiadectwem
tej dalekowzrocznej, odpowiedzialnej
i petnej zaufania polityki handlowej.
Z drugiej strony, ponad 30 lat temu
rozpoczeto budowe kolejnego zaktadu
produkcyjnego poza granicami Niemiec.
Rozszerzenie mozliwosci produk-
cyjnych i sprzedazowych poprzez utwor-
zenie spotki LUTZ Polska w Nysie stato
sie waznym punktem wyjscia do kon-
sekwentnej internacjonalizacji firmy i
dalszego umacniania jej kompetenciji
technologicznych. W 2023 roku LUTZ
North America rozpoczeta dziatalnosc
w Charleston (Karolina Potudniowa)
jako centrum sprzedazy i magazyn dla
USA i Kanady (tgcznie ok. 380 milionéw
mieszkancéw), co dodatkowo podkreslito
globalne ambicje przedsiebiorstwa
oraz jego orientacje na klientow.
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Cho¢ liczba ludnosci danego regionu nie
ma bezposredniego przetozenia na zapo-
trzebowanie na ostrza przemystowe,
pozwala przynajmniej lepiej oszacowac
potencjalng skale rynku i mozliwe kie-
runki rozwoju. Dlatego — takze dla
LUTZ — strategicznie istotne jest rozwi-
janie sie tam, gdzie powstajg nowe i
obiecujgce mozliwosci, np. w Indiach
(ok. 1,4 miliarda mieszkancéw). W 2026
roku dziatalnos$c¢ rozpocznie LUTZ India z
siedzibg w Pune, co otworzy kolejne per-
spektywy wspotpracy i dalszej ekspansji.
,Dzieki naszym wtasnym placéwkom
LUTZ w Europie, USA i Azji systema-
tycznie zblizamy sie do naszych kli-
:

Delegacja indyjska z wizyta w Solingen.

entow i partnerow handlowych na
catym Swiecie. Naszym celem jest
dalsza poprawa wydajnosci dostaw

(dostepnos¢ i szybkos¢) oraz kompe-
tencji doradczych na rynkach sprzedazy,
aby konsekwentnie kontynuowaé¢ wizje
wzrostu, ktérg kierowato sie juz poko-
lenie zatozycieli” — wyjasnia Jan Uel-
lenberg, dyrektor sprzedazy w LUTZ.

W ciggu zaledwie 100 lat z niewielkigj
solingenskiej szlifierni ustugowej ostrzy do
golenia wyrosto globalnie dziatajace, wzor-
cowe przedsiebiorstwo w dziedzinie nowo-
czesnej produkcji ostrzy przemystowych,
znane dzi§ z jakosci, niezawodnosci i
partnerskiego podejscia do klientéw.

Martin Wurth (dyrektor zarzadzajacy, LUTZ GmbH & Co. KG) Jan Uellenberg (dyrektor sprzedazy, LUTZ GmbH & Co.
KG) Anne Krieckhaus (referentka, Niemiecko-Indyjska Izba Handlowa) Ressy Ann Mathew (specjalistka ds.
marketingu, Konsulat Generalny Indii) Shuchita Kishore (konsul generalna, Konsulat Generalny Indii) Alexander Lutz
(dyrektor zarzadzajacy, LUTZ GmbH & Co. KG) Christian Knoppel (dyrektor zarzadzajacy, LUTZ GmbH & Co. KG)
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LUTZ konsekwentnie
kontynuuje swojg

umozliwiaja

droge nam gromadzenie istotnych
kierun wskaznikéw, identyfikacje potencjatéw oraz
ku strategiczne planowanie naszych celow
zréwno- Srodowis-
wazonego kowych.
rozwoju. Obecnie
W ubiegtym przygoto-
roku wprowadzilismy system walismy i
zarzadzania srodowiskowego wewnetrznie
zgodny z norma ISO 14001 oraz opubliko-
naszg strategie zréwnowazonego walismy nasz
rozwoju ECO-PLUS. Systemy te pierwszy
raport
zrow- nowa

Zonego rozwoju za
rok 2024. Cho¢ nie
jestesmy zobowigzani do raporto-
wania dziatan w tym obszarze, Swiadomie
zdecydowalismy sie opracowac raport
zgodnie z wymaganiami standardu VSME
(Voluntary Sustainability Reporting Standard
for non-listed SMEs) opracowanego przez

Rodzina produktow LYNXERA®

Do kazdego zastosowania odpo-
wiednie ostrze mikrotomowe

Precyzja, wysoka jakos¢ wykonania oraz ponadprzecietna
trwatos¢ — ostrza LUTZ BLADES zapewniajg optymalne
warunki do uzyskiwania niezawodnych wynikow w histologii

i patologii, zarowno przy pracy z miekkimi, jak i twardymi
tkankami. Oprocz wyjatkowych wtasciwosci tngcych po-
szczegolnych modeli ostrzy, rodzina produktéw LYNXERA
oferuje dwie serie (serie X oraz serie L), ktdre rdznig sie
miedzy sobg geometrig szlifu. W zaleznosci od stosowanego
mikrotomu uzytkownicy w laboratoriach moga dzieki temu
dobra¢ odpowiednig serie LYNXERA, aby uzyskac¢ precyzyjne i
wiarygodne wyniki.

LYNXERA'| LA35

LYNXERA’| LN35

Trwate ostrze do
dtugotrwatych cie¢ w twar-
dych tkankach.

Precyzyjne ostrze do
doktadnych cie¢ w twardych
i miekkich tkankach.

LYNXERA'| LS35

LUTY 2026

EFRAG. Dokument
obejmuje wskazniki

srodowiskowe, organiza-
cyjneispoteczne, pokazujac,
gdzie jestesmy, co osiggnelismy i jakie kolej-
ne kroki planujemy. Raport jasno pokazuije,
w ktérych obszarach podijeliSmy konkretne
dziatania. W miare mozliwosci zebralismy
dane dotyczace naszych emisji Scope 1,
2 i 3, zwiekszyliSmy poziom recyklingu,
poprawilismy efektywnos¢ energetyczng
w poréwnaniu z rokiem poprzednim oraz
wprowadziliSmy papier z recyklingu. Po-
nadto wdrozyliSmy wewnetrzny kodeks
postepowania oraz Code of Conduct dla
dostawcoéw, aby wzig¢ odpowiedzialnos$¢ za
nasz tancuch dostaw. Kolejne kroki sg jas-
no okreslone: koncentrujemy sie na statym
zwiekszaniu udziatu materiatéw z recyklingu
w naszych opakowaniach oraz na bardziej
zréwnowazonym przeptywie zasobéw — od
zaopatrzenia po utylizacje. ,Krok po kroku
zmierzamy we wtasciwym kierunku i kon-
sekwentnie realizujemy naszg strategie
Eco-PLUS" — podkresla Henrik Heyer.

LYNXERA' | XS35

Uniwersalne ostrze zapewniajgce stabilng jakos¢ ciecia w
twardych i miekkich tkankach.

1S0 9001:2015 =y
DIN EN ISO 50001:2018 Iso C D
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SWIAT W
GOSCINIEW
SOLINGEN!

Jesienig 2025 roku odbyta sie juz dru-
ga LUTZ Partner Conference w Solin-
gen. Liczni partnerzy z catego $wiata
przyjeli zaproszenie i wzieli udziat w
dwudniowym spotkaniu, cieszac sie
wymiang doswiadczen z innymi dys-
trybutorami  oraz  zespotem  LUTZ.
Uczestnikow powitato kierownictwo firmy
w Niemieckim Muzeum Ostrzy, a nastepnie
odbyto sie oprowadzanie prowadzone
przez  dyrektora ~muzeum. Wieczo-
rem goscie mogli w swobodnej at-
mosferze zakonczy¢ dzieA w an-
gielskim pubie ,Cornish Arms”.
Gtéwny dzien konferencyjny wypetniony
byt licznymi prezentacjami meryto-
rycznymi i zakonczyt sie wreczeniem
nagréd roku oraz uroczystg kolacja w
hiszpanskiej restauracji ,Casa Pedro”.
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Prof. Dr. Ulrich Luckhaus
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PODSUMOWANIE TARGOW 2025
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WIELOLETNIE

PARTNERSTWO W
OKRESIE ZMIAN

0d ponad 20 lat Techni Trade jest nieza-
wodnym partnerem firmy LUTZ w Cze-
chach. Przedsigbiorstwo ugruntowato
swojg pozycje jako gtéwny kontakt w
zakresie ostrzy LUTZ dla przemystu folii

PARTNER

oraz branzy motoryzacyjnej. Techni Trade
przywigzuje duzg wage do jakosci produk-
toéw i oferuje ostrza oraz noze w réznych
klasach jakosci i przedziatach cenowych,
aby sprosta¢ zréznicowanym potrze-

TWOJA OSOBA KONTAKTOWA:

Jan Uellenberg

Szukamy nowych partnerow
handlowych i dystrybu-
cyjnych, ktérzy uzupetnia
nasza migedzynarodowa
sie¢ — zapraszamy do
kontaktu.

Dyrektor ds. sprzedazy
E-Mail: jan.uellenberg@lutz-blades.com

LUTY 2026

bom swoich klientéw. Na szczegdlne
podkreslenie zastuguje bliskie doradztwo
techniczne i wspotpraca rozwojowa, ktére
firma zapewnia uzytkownikom. Techni Tra-
de dazy do tego, aby by¢ czescig tancucha
produkcyjnego — wspiera zaktady duzymi
zapasami magazynowymi i krotkimi cza-
sami dostaw, co pomaga utrzymywaé
niezaktécong prace linii produkcyjnych.
Elastyczno$é¢ i szybkie reagowanie na
wymagania klientéw, a takze dostawy
wyrobéw specjalnych, sg tu czyms$ oczy-
wistym. Dzigeki ponad 3 000 klientow w
Czechach i krajach sasiednich Techni
Trade zbudowato w ostatnich dekadach
silng pozycje rynkowa. Szczegdlng wage
przyktada sie réwniez do bezpieczenstwa
pracy — w szerokiej ofercie znajdujg sie
ostrza i noze wyposazone w rézne ele-
menty zabezpieczajgce. Obecnie w firmie
rozpoczyna sie ciekawy proces zmiany
pokoleniowej: Michal Pokorny senior, ktory
z zaangazowaniem i dalekowzrocznoscia
tworzyt oraz prowadzit przedsigbiorstwo,
stopniowo przekazuje odpowiedzialnosé
swojemu synowi, Michalowi Pokornému
juniorowi. Ten etap zapowiada nowe
impulsy i innowacyjne podejscia, przy
jednoczesnym  zachowaniu sprawdzo-
nych wartosci firmy. ,Cieszymy sie, ze
partnerstwo z Techni Trade bedzie réw-
nie pomysinie kontynuowane takze pod
kierownictwem Michala Pokornego juni-
ora. Z radoscig pozostajemy czescig
historii sukcesu Techni Trade i chcemy
w nadchodzacych latach dalej rozwija¢
naszg wspotprace” — podkresla Jan
Uellenberg, dyrektor sprzedazy w LUTZ.

STOPKA REDAKCYJNA

Tytut: inside LUTZ BLADES

Wydawca:

LUTZ GmbH & Co. KG

Piepersberg 20

42653 Solingen

Niemcy

Telefon: +49 212 5966-222

E-mail: sales@lutz-blades.com

Strona internetowa: www.lutz-blades.com
Redakcja i odpowiedzialno$¢:

Frank Henkel, Marketing

Projekt graficzny:

Dziat marketingu LUTZ

Uwaga dotyczaca jezyka:

Dla lepszej czytelnosci tekstu zastosowano
meska forme rzeczownikéw osobowych. Nie
oznacza to w zadnym wypadku dyskryminacji
innych ptci. Kobiety i mezczyzni powinni czu¢
si¢ jednakowo adresatami tresci.
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LUTZ HISTORY - CZESC 5

1953 — GOLENIE KIEDYS

Dawniej byto czyms$ zupetnie naturalnym,
aby ogoli¢ brode u fryzjera — zazwyc-
zaj przy uzyciu brzytwy. Pozostawato
mie¢ nadzieje, ze fryzjer dobrze zna
swoj fach, a najczesciej rzeczywiscie
wszystko konczyto sie bez problemow.
Najodwazniejsi chetnie postugiwali sie
brzytwa takze w domu. Jaka ulgg musiato
by¢ pojawienie sie maszynki do go-
lenia oraz nowych wodwczas wymien-
nych ostrzy, dzieki ktéorym mozna byto
przycina¢  zarost! Nie mozemy jed-
nak poréwnywaé¢ tamtego golenia
z komfortem, do ktérego jestesmy przy-

exactly

zwyczajeni dzisiaj. W tamtych czasach
nie istniaty jeszcze powtoki poslizgowe,
tak powszechne obecnie, a geometria
ostrzy dopiero z biegiem lat zostata
dopracowana do perfekcji. Dla zaba-
wy przeprowadzitem prébne golenie,
korzystajac z ostrzy i pokazanej tu mas-
zynki z naszych historycznych zbioréw.
Moja konkluzja: naprawde tylko raz —
i wytagcznie dla zabawy. Co kryje sie
za podajnikiem ostrzy widocznym na
zdjeciu, opowiem nastepnym razem.
Ciag dalszy nastapi...

Alexander Lutz

AKCJA SADZENIA DRZEW 2025
POCZATEK DROGI NASZYCH
NOWYCH TALENTOW LUTZ

Hllass

HIGH PERFORMANCE
MAKSYMALNA

OSTROSC SPOTYKA

SIE Z BEZKOMPRO-
MISOWA TRWA- -
LOSCIA

Dzieki wyjatkowemu potaczeniu staran-
nie dobranych materiatéw, sprawdzonego
utwardzania powtoka tytanowa (TiN) na
krawedzi tnacej oraz specjalnie opraco-
wanego kata szlifu powstaje wyjatkowe
narzedzie tngce — zaprojektowane z mysla
omaksymalnejostrosciidtugiej zywotnosci.
Do znanych juz wariantéw ostrzy LUTZ
MULTISHARP®, LUTZ EXPERIENCE®
oraz LUTZ LONGLIFE® dotacza teraz linia
HIGH PERFORMANCE. Charakterystyczne
czarne ostrza wysokiej wydajnosci z ztota
powtoka TiN na krawedzi tngcej produko-
wane s3 jako ostrza odtamywane, hakowe
oraz trapezowe i dostgepne w réznych neon-
owych podajnikach (np. Flipbox, LUTZPack,
pojemnik bezpieczenstwa).

Powtoki wysokowydajne — poréwnanie
(zywotno$¢):

I LUTZ MULTISHARP®
Czarne ostrze
by LUTZ BLADES

. LUTZ LONGLIFE®
Twarde ostrze
by LUTZ BLADES

N HIGH PERFORMANCE
Wysokowydajne ostrze
by LUTZ BLADES

LUTZ EXPERIENCE®
Uniwersalne ostrze
by LUTZ BLADES




