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EINE LANGJAHRIGE
PARTNERSCHAFT IM

WANDEL

Seit liber 20 Jahren ist Techni Trade
ein verlasslicher Partner fiir LUTZ
in Tschechien an unserer Seite. Das
Unternehmen hat sich als Ansprech-
partner von LUTZ-Klingen fir die
Folien- und Automobilindustrie etabliert.

PARTNER
WAN

Techni Trade legt groBen Wert auf Produkt-
qualitat und bietet Klingen und Messer in
verschiedenen Qualitats- und Preisniveaus
an, um den unterschiedlichen Bediirfnis-
sen seiner Kunden gerecht zu werden.
Besonders hervorzuheben ist die enge
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IHR ANSPRECHPARTNER

Wir suchen neue
Handels- und Vertriebs-
partner, die unser
internationales Netzwerk
erganzen — sprechen Sie
uns gerne an.

Jan Uellenberg
Vertriebsleitung
E-Mail: jan.uellenberg@lutz-blades.com
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technische Beratung und Entwicklung,
die Techni Trade seinen Kunden bietet.
Das Unternehmen ist bestrebt, Teil der
Fertigungskette zu sein. Es unterstiitzt
die Betriebe mit groRen Lagerbestén-
den und einer hohen Liefergeschwindig-
keit, um einen stérungsfreien Betrieb der
Produktionsanlagen zu gewahrleisten.
Flexibilitdat und schnelle Reaktionszeiten
auf die Anforderungen der Kunden sind
dabei ebenso selbstverstandlich, wie
die Lieferung von Sonderanfertigungen.
Mit mehr als 3.000 Kunden in Tsche-
chien und angrenzenden Landern hat
Techni Trade hat eine starke Marktposi-
tion aufgebaut. Besonders die Arbeits-
sicherheit wird groRgeschrieben
— Klingen und Messer mit Sicherheits-
elementen gehdren zum Sortiment.
Nun steht ein spannender Generations-
wechsel bei Techni Trade an: Michal
Pokorny Senior, der das Unternehmen
mit Engagement und Weitblick aufge-
baut und gefiihrt hat, Gbergibt schritt-
weise die Verantwortung an seinen
Sohn, Michal Pokorny Junior. Dieser
Ubergang verspricht neue Impulse und
innovative Ansdatze, wahrend gleich-
zeitig die bewahrten Werte des Unter-
nehmens fortgefiihrt werden. Dazu
erklart Jan Uellenberg, Vertriebslei-
ter von LUTZ: ,Wir sind sehr glick-
lich, dass die Partnerschaft mit Tech-
ni Trade auch unter der neuen Leitung
von Michal Pokorny Junior genauso
erfolgreich fortgesetzt wird. Wir freuen
uns darauf, weiterhin Teil der Erfolgs-
geschichte von Techni Trade zu sein
und die Zusammenarbeit in den kom-
menden Jahren weiter auszubauen.
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Gender-Hinweis: Im Sinne einer besseren Les-
barkeit des Textes wurde die méannliche Form
von personenbezogenen Hauptwortern ge-
wahlt. Dies impliziert keinesfalls eine Benach-
teiligung des anderen Geschlechts. Frauen und
Manner mdgen sich von den Inhalten gleicher-
malen angesprochen fiihlen.
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1953 - RASIEREN DAMALS

Friher konnte man noch wie selbstver-
standlich beim Friseur den Bart rasieren
lassen. Ublicherweise dann mit einem
Rasiermesser. Hoffentlich verstand der
Friseur sein Handwerk und meistens ist es
wohl auch gut gegangen. Ganz mutige han-
tierten mit dem Rasiermesser auch gerne
zu Hause. Was muss es fiir eine Erleichte-
rung gewesen sein, mit einem Rasierhobel
und den damals neuen Rasierklingen die
Barthaare zu stutzen! Allerdings dirfen
wir nicht von dem Rasierkomfort heutiger
Tage ausgehen. Damals gab es noch keine
Gleitbeschichtungen, wie sie heute liblich

BAUMPFLANZAKTION 2025

STARTSCHUSS FUR UNSERE
NEUEN LUTZ TALENTS

exactly

sind und auch die Schneidengeometrie
ist inzwischen perfektioniert worden.
Aus Spal habe ich aus unserem histori-
schen Fundus mal eine Proberasur mit
Klingen und dem gezeigten Rasierhobel
von damals durchgefiihrt.

Mein Fazit:

Bitte wirklich nur ein Mal und nur zum
Spall. Was es mit dem Klingenspender
im Bild auf sich hat; das erzdhle ich beim
nachsten Mal.

Fortsetzung folgt...
Alexander Lutz
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HIGH PERFORMANCE
MAXIMALE

SCHARFE TRIFFT AUF
KOMPROMISSLOSE
LANGLEBIG- <€
KEIT

Dank einer einzigartigen Kombination aus
ausgewahlten Materialien, der bewahrten
Titanbeschichtungen (TiN) der Schneide
und einem speziell entwickelten Schliff-
winkel entsteht ein aulergewohnliches
Schneidwerkzeug - gezielt ausgelegt auf
hochste Scharfe und lange Lebensdauer.
Neben den bekannten Klingen-Varianten
LUTZ MULTISHARP®, LUTZ EXPERERIEN-
CE®, LUTZ LONGLIFE® gesellt sich nun die
HIGH PERFORMANCE-Klinge.

Die auffalligen schwarzen Hochleis-
tungsklingen mit der goldfarbenen TiN-
Schichtung auf der Schneide werden als
Abbrech-Haken- und Trapezklingen herge-
stellt und sind in unterschiedlichen neon-
farbenen Spendern (z.B. Flipbox, LUTZ-
Pack, Sicherheitscontainer) lieferbar.

Hochleistungsbeschichtungen im
Vergleich (Lebensdauer):

. LUTZ LONGLIFE®
Die harte Klinge
by LUTZ BLADES

I LUTZ MULTISHARP®
Die schwarze Klinge
by LUTZ BLADES

W HIGH PERFORMANCE
Die universelle Klinge
by LUTZ BLADES

LUTZ EXPERIENCE®
Die universelle Klinge
by LUTZ BLADES




